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Un libro a contracorriente que desmonta uno de los grandes bulos
de nuestro tiempo: € del poder de las fake news. Un libro
fascinante y esencial para nuestro tiempo ? Steven Pinker Un
poderoso libro que te har&d menos crédulo sobre la credulidad ?
Barbara Kiser, Nature En los Ultimos tiempos nos hemos
acostumbrado a oir hablar del poder irresistible de las fake news, y
de como las estrategias de propaganda y los bulos consiguen
embaucar a las masas incautas. Pero la realidad es que, s hay un
bulo, es precisamente e de la supuesta credulidad de los seres
humanos. Eso es lo que se propone demostrarnos el cientifico
cognitivo Hugo Mercier en este libro a contracorriente. Los seres
humanos somos el resultado de millones de afios de evolucién, asi
gue parece poco probable que una especie tan poco habil en la
seleccion de informaciones hubiera podido sobrevivir hasta
nuestros dias. A partir de los Ultimos halazgos en psicologia
experimental, No hemos sido engafiados nos explica como
decidimos en quién confiar y qué creer. Descubriremos como la
evolucion nos ha equipado con sofisticados sistemas de vigilancia,
gue nos hacen estar en guardia ante informaciones poco fiables,
pero al mismo tiempo nos mantienen lo suficientemente abiertos
de mente para cambiar de opinidn s se nos presentan buenos
argumentos para hacerlo. En este libro divertido y provocador,
descubriremos cdémo practicamente todos los intentos de
persuasion masiva, ya sea por parte de lideres religiosos, politicos
0 publicistas, fracasan estrepitosamente. Lo Unico cierto es que,
del andlisis riguroso de infinidad de ejemplos histéricos de
supuesta irracionalidad colectiva, 10 que se demuestra es que la
narrativa sobre una supuesta credulidad generalizada es
sencillamente errénea. En un momento en que una parte de la
sociedad parece creer que estamos irremediablemente condenados
porque la otra parte es estlpida y facilmente manipulable, €l libro
de Mercier proporciona un antidoto que matiza tal idea, basado en
un examen cuidadoso de una gran cantidad de evidencia de la
psicologiay las ciencias sociales." Felix Simon, Medium
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